
 

 

 

 

 الخبرات العملية 

 المؤهلات الأكاديمية 

 الهوايات

إبراهيممتوكل   

إلى تدفق نقدي مستدام وأرقام مبيعات متصاعدة أر ،  كز على تحويل الاستراتيجيات التسويقية 
 .شغوف بالابتكار

،  في أبحاث السوق وإدارة الحملات الترويجية وتحسين تجربة العميل  نواتبخبرة تزيد عن عشر س
 . أتمتع بمهارات عالية في التفاوض وإدارة العلاقات العامة 

كيان  والفطنة التجارية في البيع لتحقيق نمو مستدام لل  الإبداعية في التسويق  ةأجمع بين الرؤي
تساهم في رفع    ، ملتزماً بتقديم قيمة مضافة للعملاء وتحقيق نتائج ملموسةلأجلهلذي أعمل  ا

 كفاءة الأداء البيعي 

 

الأساسية    وعملائها ومسؤوليتي   الشركةحلقة الوصل الحيوية بين    أمثلمندوب مبيعات  بصفتي  
(  KPIsتحقيق أهداف البيع )هي الترويج لمنتجات وخدمات الشركة وبناء علاقات ثقة مع العملاء و

 . الشركة لزيادة إيرادات

وأتميز ي بناء علاقات قوية مع العملاء وتوسيع الحصة السوقية  متلك خبرة عقد من الزمان فأ
 تة على تحقيق الأهداف البيعية.بمهارة تفاوض عالية وقدرة مثب

 في التواصل والاقناع لدعم نمو الشركة. أسعى لتوظيف مهاراتي 

 

 

 

الأساسية في بناء علاقات مع العملاء،   يمهاموخدماتها للعملاء. وسوّق منتجاتها أو
أو   المنتجات  بشراء  المحتملين  العملاء  وإقناع  مزاياها،  وتوضيح  للمنتجات،  الترويج 

إلى زيادة المبيعات، تحقيق الأهداف المحددة، وتقديم    أهدفالاشتراك في الخدمات.  
 .تقارير دورية للإدارة 

 المملكة العربية السعودية
 الرياض

00 966 54 653 4468 

me@motwakil.com 

www.motwakil.com 

 المهارات 

 اللغات

 - مهنية: 
 إدارة علاقات العملاء ▪
 الاغلاق البيعي.  أساليباتقان  ▪
عملاء  ات البحث عن تطوير استراتيجي ▪

 محتملين
 رية وتحليل البياناتاعداد التقارير الدو ▪

 نبذة تعريفية 
 طور مبيعات استراتيجي مسوق وم

 ممتاز  –اللغة العربية  ▪

 جيد جداً  –اللغة الإنجليزية  ▪

 القراءة والاطلاع  ▪
 كتابة الخواطر ▪

 ممارسة الرياضة   ▪

 

 م 2016-2015  السودان  )ناولني(شركة توصيل  وأحد مؤسسي |  مشرف 

 من خلال تطوير وزيادة العملاء  عام واحدفي  رباحالا زيادة و  النشاطسيع تو •

 م 2017 – 2016السودان  زينشركة   | ميداني ندوب ترويجم

 . خدمات وتحسين الصورة الذهنية للشركةللمنتجات والتقديم عروض توضيحية  •

 م 2019 – 2017شركة كونسلتسات لبحوث التسويق السودان   | ميداني شاريعاحث مب

ومعرفة نقاط قوتهم وضعفهم وكيفية  ينورصد تحركات المنافس ـتقليل المخاطر  •

 من خلال العمل الميداني والاحتكاك المباشر.  وتحسين تجربة المستفيد ،التميز عنهم

 م 2023-2020   السودان 97إم   إذاعة إف |   العلاقات العامة والتسويق

كات مع اتمامات الجمهور وبناء شر متابعة اهجذب الجمهور وجذب المعلنين و •

وضمان وجود علاقات طيبة مع النخب والمؤثرين   رعاية والإعلانلل المؤسسات الأخرى 

 .ليكونوا ضيوفاً دائمين ومصادر موثوقة

 جدة   م2025 الخلود للخدمات العامة والعقارات  | علاقات عامة وتسويق

 . رقمي وتأسيس منصات تسويق  تجارية ابتكار وبناء علامة •

 م2026 الرياض -الديم للحلويات شركة  | مشترياتسؤول م

 بواسطة الشراء الاقتصاديجودة مناسبة أقل التكاليف وتوفير احتياجات الشركة ب •

 متابعة لل أنظمةو احترافيةوضع أسس ومعايير  .خطط العملر تطوي •

  مهمة بأسعار مناسبة لأصنافتوفير بدائل مناسبة  •

 يات بما يراعى مصلحة الشركة اغة الاتفاقصي وإعادة مع الموردين بناء علاقات قويةو  •

 

 

 

 

 الجامعة العثمانية  دبلوم لغة إنجليزية  ▪
 2011الهند 

 جامعة العثمانية 
دورات مايكروسفت أوفيس )ويرد/   ▪

 بوربوينت/اكسل( 
 2009لقضارف ا -السودان   –معهد المكابرابي  ▪

 

 

 الدورات 
 أوفيس    حاسوب مايكروسفتبلوم أساسيات د ▪

 م2009لقضارف ا -السودان  –معهد المكابرابي 
   ق(تسوي ثبحو) دورة تسويق ▪

 م2016الخرطوم   –السودان  – مركز تدريب كونسلت سات
 إذاعي( اخراج  –دورة علوم اتصال )انتاج برامجي  ▪

 م2019الخرطوم   –السودان  – المركز الإعلامي العسكري
 

 - ية: شخص
 والذكاء الاجتماعي. التواصل الفعال ▪
 الاقناع.القدرة العالية على التفاوض و  ▪
 إدارة الوقت وترتيب الأولويات.  ▪
مل تحت المرونة والقدرة على الع ▪

 الضغط.

 

 

 

أضغط هنا لتصفح الموقعأضغط هنا لتصفح الموقع

أضغط هنا لارسال واتسابأضغط هنا لارسال واتساب

https://motwakil.com
https://wa.me/+966546534468
https://wa.me/+966546534468

